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25 czerwca kolejne szkolenie Adwokackiej
Akademii Przedsiebiorczosci

Kolejne, bezptatne szkolenie online, w ramach Adwokackiej Akademii Przedsiebiorczosci,
odbedzie sie 25 czerwca. Tematem bedzie "Wycena ustug prawnych, negocjacje z
klientem kancelarii". Szkolenie w formie warsztatowej pozwoli przeéwiczy¢ na
konkretnych przyktadach nowe umiejetnosci, adekwatnie wyceni¢ swoje ustugi i poprawic
umiejetnosci negocjacyjne.

Szkolenie odbedzie sie 25 czerwca (czwartek) w godzinach 15.00-18.00 na platformie Zoom.

Prosimy o zgtaszanie checi uczestnictwa w szkoleniu poprzez wypetnienie formularza
zgtoszeniowego (pobierz formularz) do dnia 23 czerwca 2020r. i odestanie go na adres:

biuro.prasowe@nra.pl Liczba miejsc jest ograniczona.

Osoby zgtoszone otrzymajg link do spotkania oraz wymogi techniczne na wskazany email przed
rozpoczeciem szkolenia.

Udziat w szkoleniu jest bezptatny i umozliwia uzyskanie 2 punktéw szkoleniowych.

Szkolenie to zostanie zarejestrowane, a nastepnie udostepnione na stronach internetowych
samorzadu adwokackiego. Z uwagi na przepisy RODO prosimy uwzgledni¢ to przy podejmowaniu
decyzji o udziale online w szkoleniu.

Celem szkolenia jest pomoc w odpowiedzi na nastepujace pytania:

U Jak odpowiednio wyceni¢ ustuge?

U Jak pokazac klientowi kancelarii za co ptaci?

U Jak przedstawi¢ klientowi jego korzysci?

{0 Reprezentacja/ konsultacje on line/pakiety/maile / telefony- jak skalkulowad ustuge i wyceni¢ czas
poswiecony klientowi?

U Jak renegocjowa¢ umowe gdy zakres i czasochtonno$¢ ustugi wzrasta?
U Jak radzi¢ sobie z obiekcjami klienta?

U Jak uswiadomic klientowi za co tak naprawde ptaci?

0 Asertywnosc¢ - jak odmawiac?

0 Emocje, jak je dobrze wykorzystac¢?

U Jak reagowaé cenowo na epidemie COVID 19

Sesja 1 (45 minut)
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http://www.adwokatura.pl/admin/wgrane_pliki/file-formularz-zgloszeniowy25czerwca-30005.docx
mailto:biuro.prasowe@nra.pl
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Wycena ustug.

1. Strategie wyceny ustug

2. Stawka godzinowa, ile jest warta godzina pracy.

3. Moja wycena- ustalenie ceny, co wzig¢ pod uwage, rewizja wiasne;j strategii.
4. Rodzaje ustug i klientéw. Z kim chce pracowac?.

5. Wizerunek finansowy kancelarii.

6. Przekonania ograniczajgce wiasciwg wycene ustugi

7. Pandemia COVID - czy i jak wptywa na cene?

8. Cwiczenie- wycen swojg ustuge.

Sesja 2 (45 minut)

Negocjacje cenowe

1. Podwyzka ceny. Zmiana cennika. Jak skutecznie podnosi¢ ceny.
2. Emocje i obiekcje klienta.

3. Negocjowanie stawki.

4. Zmiana charakteru i zakresu ustugi - zmiana ceny.

5. Ratowanie ustugi nieoptacalnej

6. Klient ktéry nam nie ptaci lub notorycznie spdznia sie z ptatnoscia.

Sesja 3 ( 45 minut)
Case study 1. Cwiczenia - wycen swoja ustuge.
Case study 2. Cwiczenia - przenegocjujmy to!

Uczestnicy na konkretnych, rzeczywistych przyktadach prze¢wiczg wycene ustugi i negocjacje ceny

TRENER: Ilwona Kordjak

Prawnik, doradca podatkowy, redaktor naczelna pisma branzowego. Coach certyfikowany przez ICC
od 2011r., przedsiebiorca, trener biznesu, team coach, facylitator Action Learning, mentor, ekspert
Sieci Przedsiebiorczych Kobiet, konsultantka w zakresie wspierania efektywnosci osobistej.
Prowadzita setki proceséw coachingowych i szkoleh przeprowadzajacych przez proces zmiany w
obszarze kompetencji pracowniczych i menadzerskich lub life coachingu. Organizatorka i prelegentka
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konferencji z zakresu rozwoju osobistego. Pomaga ludziom i firmom zrealizowa¢ zaplanowane cele,
zwiekszy¢ skutecznos¢ poprzez dostarczenie narzedzi do bezpiecznego wprowadzania potrzebnych
zmian, uswiadomionej skutecznej komunikacji, wdrazania kultury wartos$ci w organizacjach oraz
wspierania w godzeniu rél zyciowych i pokonywaniu kryzyséw. Pracuje ze spétkami i wspdlnikami nad
wdrazaniem sprawiedliwych i skutecznych relacji w biznesach prowadzonych przez wspdinikéw.

Serdecznie zapraszamy!

Adw. Anisa Gnacikowska

Adw. Matgorzata Krzyzowska
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