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Adwokacka Akademia Przedsiebiorczosci 4 marca:
negocjacje, komunikacja

W ramach Adwokackiej Akademii Przedsiebiorczosci, Naczelna Rada Adwokacka zaprasza
wszystkich adwokatéw na bezptatne szkolenie online w j.polskim z jednym z najbardziej
znanych i cenionych trenerow w zakresie negocjacji - Nikolayem Kirovem. Temat:
»Negocjacje - interesy, komunikacja, argumentacja”. Szkolenie odbedzie sie 4 marca
2021, w godzinach 16.00-19.00 na platformie ZOOM.

Prosimy o zgtaszanie checi uczestnictwa w szkoleniu poprzez wypetnienie elektronicznie formularza
zgtoszeniowego (pobierz formularz) do dnia 2 marca 2021r. i odestanie go na adres:
dzial.osobowy@nra.pl

Liczba uczestnikéw jest ograniczona, decyduje kolejnos¢ zgtoszen.
Liczba punktéw szkoleniowych: 3

Szkolenie to zostanie zarejestrowane, a nastepnie udostepnione na stronach internetowych
samorzadu adwokackiego. Z uwagi na przepisy RODO prosimy uwzgledni¢ to przy podejmowaniu
decyzji o udziale online w szkoleniu.

Uczestniczac w szkoleniu dowiesz sie:

e Jak taczg sie interesy w negocjacjach z potrzebami ludzkimi i jakie to ma znaczenia dla
procesu negocjacji z klientem.

e Poznasz kluczowe elementy Harvadzkiego Modelu Negocjacyjnego wypracowanego na
Harvard Law

» Jak budowa¢ argumentacje, aby byta akceptowalna dla naszego rozméwcy?

 Jak otwiera¢ negocjacje, aby polepszy¢ wynik rozmoéw?

* Jak médzg dekoduje informacje w relacjach bezposrednich i w komunikacji wirtualnej oraz jak
budowa¢ komunikaty do réznych styléw myslenia naszych rozméwcéw?

 Jakie sg réznice miedzy wynikami kontraktéw zawieranych w relacji bezposredniej oraz w
swiecie wirtualnym?

Rozumiejgc odpowiedzi na powyzsze pytania jesteSmy w stanie tatwiej dopasowaé argumentacje,
budowac relacje i wspétpracowad oraz osiggad lepsze efekty w negocjacjach!

TRENER: Nikolay Kirov

Praktyk z doswiadczeniem dydaktycznym i zapleczem naukowym. Od 1996 r. trener, doradca,
moweca inspiracyjny i wyktadowca w zakresie:

e Negocjacji, budowania relacji i kreowania wartosci dodanej w biznesie
e Przywddztwa, strategii i wdrazania zmian organizacyjnych

e Rozwigzywania konfliktéw i komunikowania sie

¢ Negocjacji strategicznych i miedzykulturowych

e Zarzadzania sobg, zespotem oraz zarzadzania wtasng energia

Mentor, certyfikowany w narzedziach diagnostycznych: FRIS, MPA, Reiss Motivation Profile, Facet5,
Value Match, MTQ48-Odpornos¢ Psychiczna.

Cztonek Stowarzyszenia Profesjonalnych Méwcéw. Jego wystagpienia zaréwno dla firm, jak i w ramach
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branzowych konferencji: National Sales Congress, Sales Angels, Kongresu Kadry, Forum
profesjonalistéw HR, Quo Vadis Szkolenia, Morfologia sprzedazy, spotkaty sie z najwyzszymi
ocenami zaréwno pod wzgledem merytorycznym, jak i prezentacyjnym. Najlepszy méwca National
Sales Congress - 4 kongreséw pod rzad.

Od 24 lat ponad 150 000 oséb brato udziat w jego wyktadach, szkoleniach i sesjach strategicznych
podczas realizacji Programéw rozwojowych dla korporacji i przedsiebiorcéw, studiow
podyplomowych, programéw Master of Business Administration: Executive MBA, MBA IT, MBA HR,
MBA FINANSE, MBA dla Inzynieréw, MBA dla Kadry Medycznej, a takze miedzynarodowego programu
Executive MBA realizowanego w jezyku rosyjskim na Biatorusi. Wyktadowca Kozminski AMP -
Advanced Management Program - realizacja Warszawa - Barcelona, prowadzit zajecia w EADA
Business School.

Twoérca ,Akademii Negocjacji, Budowania relacji i Kreowania Wartosci w Biznesie”. Dyrektor
Kozminski MBA - obszar Przywédztwo i Negocjacje - Akademia Leona KozZzmifskiego.
Koordynator merytoryczny programu studiéw Kozmihnski MBA dla Inzynieréw. Zaprojektowat i
koordynuje studia podyplomowe ,Strategiczne Zarzadzanie Sprzedaza i Zespotem Sprzedazy”, te
studia proponuja nowe podejscie do sprzedazy. Wiecej na kirov.pl

Wspéttwoérca programu ,Life & Business Energy Management” wiecej na LifeEnergy.pl

Na swoich kursach pokazuje: jak umiejetnosci negocjowania i budowania relacji w biznesie
przektadajg sie bezposrednio na korzysci finansowe i obustronne zadowolenie partneréw; jak
podpisywac¢ korzystniejsze dtugoterminowo kontrakty. Jak zarzadza¢ soba, swojg energig i
podejmowad decyzje, aby by¢ przywddca w czasach szybkich zmian.

Partner i cztonek zarzadu ,Kirov Strategic Negotiators” Sp. z o.0. . i LifeEnegy.pl, Cztonek Rady
Naukowej Fundacji ,Pasja do Edukacji i Rozwoju”, Cztonek Zarzadu Fundacji BARGEWORK,
cztonek Kapituty Nagrody PNSA - Polish National Sales Awards oraz cztonek Rady Programowe;j
L,Personel i Zarzadzanie”.

Dyrektor Kozminski MBA - obszar Przywddztwo i Negocjacje - Akademia Leona Kozminskiego,
wczesniej wieloletni Dyrektor ds. Strategii i Rozwoju, KoZminski Executive Business School. Ponad 10
lat petnit funkcje cztonka kolegium redakcyjnego czasopisma ,Management and Business
Administration. Central Europe”.

Instruktor Caligraphy Health System- styl QiGong/Tai Chi - Caligraphy Yoga - oraz ZEN Coaching
praktyk, prowadzacy cykliczne zajecia z grupami uczacymi sie zarzgdza¢ sobg, w tym energig
wtasng dla odnalezienia réwnowagi zyciowej, w ramach projektu LifeEnergy.pl

Autor dwéch ksigzek ,Life Energy Management. Zarzgdzanie energig zyciowq”, ,Pracuj zdalnie i
skutecznie. Podrecznik przetrwania w wirtualnym S$rodowisku” oraz kilkuset artykutéw w
czasopismach naukowych oraz prasy menedzerskiej.

Specjalizuje sie w projektowaniu programéw talentowych i rozwojowych dla menedzeréw - pod
indywidulane potrzeby organizacji.

Opiekun ponad 150 strategicznych projektéw doradczych, prowadzonych w ramach programéw MBA,
oraz opiekun i promotor ponad 200 projektéw doradczych dla administracji publicznej.

W latach 2005-2008 byt koordynatorem regionalnym najwiekszego projektu edukacyjnego w Europie
(ponad 40 min 2zt) ,Studia podyplomowe dla kadr zarzadzajagcych i pracownikéw
przedsiebiorstw”, realizowanego przez stowarzyszenie Uczelni Wyzszych  "Edukacja dla
Przedsiebiorczosci" w ramach SPORZL 2.3,A. Giéwne zainteresowania badawcze oraz doradcze
i szkoleniowe to negocjacje i budowanie relacji z partnerami strategicznymi w biznesie,
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negocjacje strategiczne: zespotowe i wielostronne, zarzagdzanie sobg i wtasng energig,

przywédztwo i zastosowanie neuronauki przy komunikowaniu sie i budowaniu zespotéw oraz
wdrazanie zmian strategicznych dla firm.

Jako wyktadowca i trener prowadzit szkolenia na studiach podyplomowych ,Zarzadzanie Kancelarig
Prawng”, szkolenia dla Prokuratorii Generalnej i szkolenia zamkniete dla przedsiebiorstw.

Serdecznie zapraszamy na to wyjatkowe wydarzenie!
Adw. Anisa Gnacikowska

Adw. Matgorzata Krzyzowska
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