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POLSKA

Budowanie relacji z klientami - warsztaty z adw.
Itzikiem Amielem

Budowania relacji z klientami byto gtéwnym tematem warsztatéw demonstracyjnych z
adw. Itzikiem Amielem. Spotkanie odbyto sie z inicjatywy Komisji ds. Zagranicznych NRA
26 maja w biurze Naczelnej Rady Adwokackiej w Warszawie.

Itzik Amiel jest holendersko-izraelskim adwokatem, méwca motywacyjnym i propagatorem idei
budowania sieci kontaktéw. Z ramienia NRA w spotkaniu udziat wzieli: adw. Bartosz Grohman,
sekretarz NRA oraz adw. Wojciech Baginski, przewodniczacy Komisji ds. Zagranicznych NRA.

Itzika przywitat i przedstawit adw. dr Tomasz Cyrol, cztonek Komisji ds. Zagranicznych NRA, dzieki
ktéremu doszto do zorganizowania warsztatéw.

Mec. Amiel podczas poéttoragodzinnej prezentacji pokrétce oméwit sposoby budowania relacji z
klientami. Podawat liczne przyktady zaniechan w budowaniu sieci kontaktéw zawodowych.
Przeprowadzit kilka ¢wiczen, ktére miaty uswiadomic¢ uczestnikom tatwos¢ budowania kontaktow i
potege ich wykorzystywania w pracy zawodowej. Padaty pytania z sali, a Itzik zachecat do gtebszych
refleks;ji.

Na zakonczenie gosciowi podziekowat adw. Bartosz Grohman, ktéry w imieniu Prezesa NRA wyrazit
wdziecznos¢ za spotkanie i zaprosit Itzika na warsztaty i szkolenia, ktére Adwokatura bedzie starata
sie organizowac z jego udzatem.

Spotkanie odbyto sie w jezyku angielskim.
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